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Exitoso cierre de gira empresarial NAFTA-CAFTA

En el 2020, el 80% de los bienes se venderá al exterior

-Laredo, la ciudad anfitriona, es un puerto clave para el ingreso y distribución de mercaderías nacionales hacia las principales ciudades de EEUU. 
-Exportadores consideran clave el haber realizado contactos iniciales en Texas, debido a su posicionamiento y al crecimiento previsto en logística internacional.     

Los estudios de logística internacional (entre ellos los de McKinsey & Company), proyectan que en los próximos 10 años, un 80% de todos los bienes, productos y mercancías del mundo, cruzarán fronteras internacionales, contrario al reducido 20% que lo hace actualmente.

Es por ello que, con miras a concretar su presencia en uno de los puntos de distribución de productos más importantes en el continente, la Cámara de Exportadores de Costa Rica (CADEXCO), organizó su primera gira de empresarios a Laredo, Texas. La cita de negocios concluyó con éxito para los exportadores locales, gracias a los numerosos tratos acordados.  

La visita comercial se enmarcó dentro de los primeros acercamientos región-región entre empresarios del NAFTA y el CAFTA, donde participaron todos los sectores productivos del Istmo. Por parte de la Federación de Cámaras y Asociaciones de Exportadores de Centroamérica y el Caribe (FEXAEXCA), participaron 80 empresas, 10 de las cuales son costarricenses. 
Mónica Araya, Presidenta Ejecutiva de CADEXCO y FECAEXCA, destacó la proactividad regional por organizar una agenda de negocios que incluyera a Laredo, teniendo en cuenta el enorme movimiento de carga que posee y su acelerado crecimiento previsto para los próximos diez años: “Laredo es uno de los principales puntos de llegada y envío de mercancías a nivel global. Tan sólo en Estados Unidos, es el sexto destino comercial en importancia, y, para América Latina, es un núcleo clave para extendernos a Asia y a Europa. 
El 20% de bienes que arriban a Laredo se distribuyen hacia la Costa Oeste de Estados Unidos, que comprende entre otros, a ciudades clave como Los Ángeles, San Francisco, San Diego, Portland y Seattle. 

Asimismo, el 72% de mercancías que llegan a Laredo se colocan en otros importantes destinos de la Costa Este, como Nueva York, Nueva Jersey, Washington D.C., Chicago, Boston y Filadelfia; zonas poblacionales con amplios sectores de consumidores latinoamericanos, un nicho sensible para las exportaciones nacionales. 

Adicionalmente, Laredo emprende una gigantesca actividad diaria, por la que circula cerca del 50% del comercio México-EEUU; transitan 12,000 trailers al día, y acoge a 500 empresas de logística y transporte. Laredo es el principal puerto ferroviario del NAFTA, y el octavo puerto aéreo en Estados Unidos.   
“Los contactos iniciales con nuestros homólogos de Laredo nos aseguran un escenario mucho más propicio para los años venideros. Tan sólo en esta visita se cerraron importantes acuerdos comerciales, que aportarán un significativo crecimiento para las empresas costarricenses”, agregó Araya.

A raíz de esta ronda de negocios, las empresas nacionales podrán introducir  en Estados Unidos, productos como: concentrados de frutas, piña, yuca, artículos de cuidado personal, siropes, malanga, ñampí, ñame, turrones, pastas precocidas, palmito, entre otros. Asimismo, se abrieron las puertas para la exportación de servicios bajo el marco de Asesorias en AgriNegocios. 
Los empresarios costarricenses forjaron alianzas en proyectos de marca privada, así como cotizaciones bajo sus propias marcas, con expectativas de  iniciar las exportaciones acordadas en el puerto clava de Laredo, para mayo del presente año. 

